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Wir sind ein 1998 gegriindetes, international tétiges Unternehmen in der Event- und Freizeitbranche.
Mit unserer innovativen, technischen Lésungen fir den Promotion- und Eventmarkt genieflen wir eine
Alleinstellung am Markt. Zu unseren Kunden gehéren namhafte Grof3unternehmen der Automobil-,
Konsumgiter- und Dienstleistungsbranche sowie marktfihrende Touristikunternehmen.

Zum weiteres Ausbau unserer Vertriebsaktivitéten im Freizeit- und Touristikbereich und zur Leitung
unseres kleinen Vertriebsteams suchen wir in unserer Europazentrale in Hamburg zum néchst
méglichen Zeitpunkt eine(n) engagierte(n) Mitarbeiter(in) als

Sales Manager(in)
Unser Erfolgsgeheimnis:

Mitarbeiter mit absoluter Kundenorientierung, Zuverlassigkeit als Partner, Qualitét in der
Leistungserbringung und Freude an interessanten Herausforderungen.

lhre Herausforderung:

Mit direktem Berichtsweg an den Geschéftsfishrer sind Sie verantwortlich fir die Steuerung unseres
Sales Teams und die Gewinnung und Betreuung eigener Key Account Kunden in unserem
Stammmarkt, der Eventbranche. Auf3erdem zeichnen Sie sich verantwortlich fir die Evaluierung und
Eréffnung neuer Markisegmente. Sie adressieren selbst Top-Entscheider im Umfeld von Events und
Markenkommunikation und erschliefen sich eigensténdig Neukontakte in unseren Zukunftsmérkten.

Ihr Profil

Sie haben Erfahrung im Vertrieb von Produkten oder Dienstleistungen und verfiigen idealer Weise
Uber Branchenerfahrung in der Kundenbetreuung im Bereich Automobil/Banken oder
Touristik/Freizeit oder kommen aus einer Werbe- oder Eventagentur. Sie denken strategisch und
verstehen es durch eine grindliche Analyse der Marktgegebenheiten unser Produkt auch in neuen
Mérkten zu platzieren. Sie sind pragmatisch in der Umsetzung lhrer Aufgabe, zunéchst kurzfristige
Potentiale zu erschlieBen und dabei das Ziel nicht aus den Augen zu verlieren, uns langfristig als
wichtigsten Player in neuen Markisegmenten zu etablieren.

lhre bisherigen Vertriebserfolge basieren auf erstklassigen kommunikativen Féahigkeiten und Ihrer
Freude am Kundenkontakt. Sie besitzen eine tberzeugende Persénlichkeit, um unsere Dienstleistung
auch bei Topentscheidern in den Marketingabteilungen deutscher GroBBunternehmen zu positionieren
und verstehen es unser kleines Vertriebsteam zu motivieren und zu steuern. Es erwartet Sie ein
attraktives Vergitungsmodell mit optionaler Unternehmensbeteiligung.

Idealer Weise haben Sie bereits Erfolge in leitender Vertriebsverantwortung vor zu weisen. Wir
geben aber auch gerne Kandidaten aus der zweiten Reihe eine Chance.
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Wenn Sie zwischen Anfang 30 und Mitte 40 sind und Spaf3 daran haben, Autbauarbeit zu leisten
und neue Mérkte zu erschlieflen, finden Sie in unserem jungen und dynamischen Unternehmen viel
Gestaltungsspielraum um Dinge zu bewegen und lhre persénlichen Ziele zu verwirklichen.
Zielorientiertes Handeln und Eigeninitiative zeichnen Sie aus? Sie verfigen auBBerdem tber
verhandlungssichere Englischkenntnisse? Dann sind Sie unser idealer Kandidat und wir freuen uns
uber lhre aussagekraftige Bewerbung.

Bitte senden Sie lhre vollsténdigen Bewerbungsunterlagen mit Angabe lhrer Gehaltsvorstellungen und
des frihesten Eintritistermins per E-Mail an: bewerbung@vividot.de
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